Problem:

* Hohe CO2 Emissionen in der Baubranche (1/3 der weltweiten Emissionen)
» vorwiegend synthetische Damml&sungen auf dem Markt
* begrenzte Wiederverwendbarkeit der Dammestoffe

Markt:

» Globaler Markt fir umweltfreundliche Baustoffe: €333,4 Mrd.

(Europa €47 Mrd.)

* Globaler Dammstoffmarkt: €71,9 Mrd.
» Osterreichischer Dammstoffmarkt: €311,8 Mio.

Lésung:

Regional hergestellte, CO2-neutrale Dammplatten, die in
modularer Form flr den Innenausbau verwendet werden

Traction:

Wo wir gerade stehen

+ Pilotprojekte

+ laufende Kundeninterviews

+ Vorzeige Prototypen

+ bestehende Kunden &
Kundennachfrage

Konkurrenz:

konventionelle Dammestoffhersteller
* Mineralwolle

+ Glaswolle

+ Schaumstoff

+ Holzfaser

+ mdgliche Zusammenarbeit in der

Zukunft

Funding:

Wieviel wir brauchen

+ €150.000

+ Kapazitdtenerweiterung
* Produktionsausbau

* Prozessautomatisierung
+ Markteintritt

Businessmodel:
Was wir anbieten
+ B2B Baustoffhandel
+ Schalldammplatten
« Schallabsorber

Marketing:

Wir erhalten Aufmerksamkeit durch
* Netzwerke & Partner

+ Website

+ Fachmagazine

+ Messen

« Social Media

USP:

Was macht uns einzigartig

+ CO2-neutral

+ Okologisch/gesund

*+ regional

+ wiederverwendbar

* modular

+ optional maBgeschneidert
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